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El proyecto

El equipo comercial de IKO recibié
una pedido para proporcionar
materiales y asistencia técnica

para el retechado de un Best Buy

y un centro comercial adyacente
en un drea de mucho trafico al norte
de Houston. El techo existente
presentaba gran evidencia de
deterioro en un entorno urbano y
debia remplazarse. Afortunadamente,
Mid-Atlantic Roofing Supply es un
excelente proveedor y estaba a solo
400 metros del drea de trabajo.

SISTEMA DE TECHADO INNOVI TPO PREMIUM
DE UNA CAPA DE IKO

+ Innovi TPO de 60 mm de IKO

+ Aislamiento de espuma de poliisocianurato Therm™ de IKO

con adhesivo Millenniurm™

+ Accesorios y tapajuntas soldados TPO de IKO

GARANTIA COMERCIAL EMITIDA
Garantia estdndar de materiales de IKO
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El desafio

Puesto que el proyecto de 60 000 pies cuadrados (5574,18 metros cuadrados)

se encontraba en una popular drea comercial, era necesario ser cuidadosos para
no ocasionarle problemas a los clientes, y la logistica de la instalacién debia

ser perfecta para interrumpir lo menos posible las actividades comerciales. Era
importante garantizar que el retechado se llevara a cabo de la manera mas eficaz
y oportuna posible. La cadena de suministro también fue fundamental. Se eligié a
Core Four Roofing como el contratista, una empresa que se enorgullece de realizar

instalaciones eficaces con el mayor grado de precisién y calidad.

La solucién

Se optd por usar la membrana Innovi™ TPO de una capa de 60 mm de IKO,

que brinda resistencia y durabilidad. Debido al clima de Houston, la reflectancia
era un factor clave para ayudar a minimizar los costos de refrigeracién para el
gigante de las ventas. Segiin Mark Harbold, el representante del equipo comercial
de IKO para los sistemas de techado comercial, este proyecto fue un verdadero
trabajo en equipo. Mid-Atlantic Roofing Supply recomendé a Core Four Roofing,
que se convirtié en un contratista de IAAP (Programa del Aplicador Aprobado de
IKO), al igual que los productos del equipo comercial de IKO a su cliente, Colliers.

Todos se coordinaron para lograr que esta amplia instalacién fuera un éxito.

Este proyecto fue un
verdadero trabajo en
equipo. Todos se
coordinaron para lograr
que esta amplia instalacién
fuera un éxito.

Mark Harbold, representante
técnico y arquitecténico de IKO
Equipo de ventas comerciales de IKO



CLIENTE/PROPIETARIO

Colliers International Real Estate Management/

Hass Holdings LLC

FECHA DE INICIO Y FINALIZACION DEL PROYECTO
De agosto a octubre del 2024

TAMANO APROXIMADO DEL PROYECTO
60 561 pies cuadrados (5626,3 metros cuadrados)

"“ COMERCIAL

Especifique con confianza.

SECTOR DEL PROYECTO

Ventas

CONTRATISTA DE TECHADO
Core Four Roofing, LLC.

RENOVACION/NUEVA CONSTRUCCION

Renovacién




Especifique con confianza.

"“ COMERCIAL

Encuentre mds informacién sobre nuestros productos de techado,
impermeabilizacién y aislamiento ahora mismo hablando con un
representante de ventas de IKO o con su contratista profesional,

o poniéndose en contacto con nosotros directamente en:

Canada 1-855-IKO-ROOF (1-855-456-7663),

Estados Unidos 1-888-IKO-ROOF (1-888-456-7663),

o visite nuestro sitio web en: IKO.COM/COMM/ES.

La informacién contenida en el folleto es solamente para informacién general y se dispensa con el fin de ayudar
al profesional del disefio. En caso de discrepancia entre las recomendaciones hechas en este documento y el

consejo de un profesional del disefio, deber4 seguirse el consejo del profesional del disefio.

La informacién en este documento estd sujeta a cambios sin previo aviso. IKO no asume ninguna responsabilidad

por los errores que puedan aparecer en este documento.
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